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Datum Modul

14.01.26 Geschichte und Uhrenindustrie
15.01.26 Geschichte und Uhrenindustrie

18.02.26 Kenntnisse und Verwendung der Uhr
19.02.26 Falschungen

19.02.26 Edelmetalle
01.04.26 Steine und Schmuck
02.04.26 Steine und Schmuck
22.04.26 Personlichkeitsentwicklung und Beziehungskommunikation

23.04.26 Personlichkeitsentwicklung und Beziehungskommunikation
20.05.26 Uhrwerk

21.05.26 Kenntnisse und Verwendung der Uhr
10.06.26 Design

11.06.26 Design

01.07.26 Ausstattung der Uhr

02.07.26 Ausstattung der Uhr

26.08.26 Personlichkeitsentwicklung und Beziehungskommunikation
27.08.26 Techniken und Umfeld im Uhrenverkauf
30.09.26 Ausstattung der Uhr

01.10.26 Ausstattung der Uhr

04.11.26 Ausstattung der Uhr

05.11.26 Uhrwerk

25.11.26 Techniken und Umfeld im Uhrenverkauf
26.11.26 Uhrwerk

13.01.27 Uhrwerk

14.01.27 Uhrwerk

03.02.27 Uhrwerk

04.02.27 Uhrwerk

24.02.27 Techniken und Umfeld im Uhrenverkauf
25.02.27 Personlichkeitsentwicklung und Beziehungskommunikation
24.03.27 Uhrwerk

25.03.27 Uhrwerk

21.04.27 Betriebswirtschaft

22.04.27 Recht

19.05.27 Uhrwerk

20.05.27 Uhrwerk

09.06.27 Uhrwerk

10.06.27 Uhrwerk

29.06.27 Uhrwerk

30.06.27 Kundendienst und Service

01.07.27 Techniken und Umfeld im Uhrenverkauf
10.09.27 Schriftliche Prifungen

15.09.27 Mindliche Prifungen

16.09.27 Miindliche Prifungen
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